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STRAT

Sie mochten:

* die Kommunikation zwischen Ihren Kunden und Ihnen auf ein neues Level bringen
* Thre Produkte ohne Umwege und iiberfliissige Werbekosten vermarkten

* neue Ideen, die Sie und Ihre Kunden niher zueinander bringen
* Kundenbindung durch Kundenbegeisterung

* neue Impulse fiir [hren Vertrieb gewinnen

+ die Nachhaltigkeit Ihres Erfolges planen

* Ihre Ziele ohne Umwege erreichen Werbung
* Thren Intenetauftritt optimieren :
* Thr Portfolio verdndern

* neue Wege beschreiten Zielgruppe

Dann haben Sie Thren Partner gefunden!

PRESSEA]

Presse schafft Offentlichkeit! Dadurch bleiben Sie im Gesprich. Stammkunden
sind geschmeichelt und neue Kunden werden auf Sie aufmerksam. Um eine
Medienprisenz zu erlangen, braucht es drei Dinge: eine gute Geschichte, gute
Kontakte und Durchhaltevermogen.

Ich erarbeite fiir Sie die Themen aus Ihrem Betrieb, und finde das richtige
Medium fiir Ihre Geschichte. Erfolgreiche Pressearbeit ist zeitintensiv, ich gebe
Ihnen diese Zeit!



____
M A R K E

Was bedeutet Web 2.0 fiir Sie? Social Media, SEO und Online-Marketing kann auch fiir Thr Unter-
nehmen interessant sein. Ich berate Sie, welche Moglichkeiten fiir Sie bestehen und sinnvoll sind.
Kommunizieren Sie mit mafigeschneiderten Newslettern stets aktuell und kostengiinstig mit IThren
Kunden. Nutzen Sie die Kostenvorteile, die Ihnen zielgerichtete schlanke Kampagnen bringen.
Positionieren Sie sich neu am Markt durch eine CI, die Ihre Kunden begeistert und von der Qualitit
Ihrer Produkte iiberzeugt. Machen Sie Werbung, die bei Ihren Kunden ankommt!

Events zdhlen seit Jahren zu den fithrenden Kommunikations-
mitteln. Direkt, personlich, ohne Streuverluste. Sei es fiir
Mitarbeiter, Kunden oder Giste. Mit meiner Erfahrung sorge
ich fiir eine perfekt organisierte Veranstaltung, an die sich
Ihre Giste gern erinnern werden. Thnen fehlen die Ideen?
Kein Problem, ich entwickle fiir Sie ein passendes Format.
Sie brauchen neue Kundschaft in Threr Gastronomie? Warum
nicht durch eine Veranstaltungsreihe auf sich aufmerksam
machen? Publicity und Umsatz garantiert.

EVE

Sindt Consulting bietet Dienstleistungen aus einer Hand, mafigeschneidert fir Ihr Unternehmen.
Ausschlaggebend ist einzig der Wunsch meiner Kunden und deren Budget. Keine aufgeblasenen
Kampagnen, Meetings und Prisentationen, einfach Machen ist das Motto — testen Sie es!



Arbeitsweise

Sorgfalt Klarheit Konsequenz




Meine Grundsitze:

Client First
Ich bin unabhingig, stehe mit keiner Firma, keinem Zulieferer in festem Kontrakt. Meine einzige
Verpflichtung besteht gegeniiber meinen Auftraggebern.

Vertraulichkeit

Eine erfolgreiche Beratung und Zusammenarbeit beruht auf dem ehrlichen Austausch von Infor-
mationen. Dass diese nicht in die Hinde Dritter gelangen diirfen, ist fiir mich selbstverstindlich.
Hier aber in aller Deutlichkeit gesagt.

Transparenz

Wenn Dienstleistungen angeboten werden, ist es unerldsslich, in allen Bereichen von Anfang an
Transparenz zu schaffen. Sei es in einer detaillierten Beschreibung des Auftrags und der damit
verbundenen Leistungen, als auch bei der genauen Aufstellung der Kosten.

Nur tun, was man auch kann

Ich werde niemals einen Auftrag annehmen,
wenn ich nicht davon tiberzeugt bin, dass ich
ihn zur Zufriedenheit meines Kunden erfiillen
kann.

Partnerschaft

Ich halte viel vom Grundsatz der
Partnerschaft. Geschiftsbeziehungen kénnen
und miissen auch langfristig orientiert sein. Sei
es bei Kunden, Zulieferern oder Dienstleistern.
Dieser Ansatz zieht sich wie ein roter Faden
durch meinen gesamten Produktionsprozess.

Zuverlidssigkeit

Absprachen sind dafiir da, eingehalten zu
werden. Ich halte mich an mein Wort und
meine Termine ein.
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